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Pendahuluan
Dalam era persaingan dagang yang semakin ketat, dorongan untuk meningkatkan

diri menjadi penting bagi pelaku usaha sejenis guna mempertahankan eksistensinya.
Strategi penjualan melibatkan keputusan tentang pengeluaran, bauran penjualan, dan
alokasi sumber daya dengan mempertimbangkan kondisi lingkungan dan persaingan
yang diantisipas. CV. PJ FOOD Sidoarjo sebagai salah satu perusahaan yang bergerak
dalam bidang bumbu harus menghadapi persaingan yang cukup ketat dengan
perusahaan bumbu lainnya. Agar CV. PJ FOOD Sidoarjo dapat bertahan dan
berkembang dengan baik maka CV. PJ FOOD Sidoarjo harus dapat menciptakan
kemampuan bersaing baik dalam hal jenis produk, harga,promosi, maupun pelayanan
yang dituju sehinga dapat meningkatkan penjualan dan memenangkan persaingan.
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Pertanyaan Penelitian (Rumusan Masalah)
Permasalahan yang akan menjadi perhatian utama pada penelitian ini adalah Sistem Informasi Omset Penjualan Produk di CV PJ Food



4

Metode
Dalam tahap penelitian ini, peneliti menerapkan metode Model

Waterfall. Informasi dikumpulkan melalui teknik wawancara untuk
memperoleh data mengenai sistem yang akan dikembangkan. Dengan
menganalisis sistem yang telah dirancang sebelumnya, peneliti dapat
mengidentifikasi fitur-fitur yang dibutuhkan agar sistem tersebut sesuai
dengan kebutuhan. Masalah utama yang dihadapi adalah pengelola
masih menggunakan sistem manual untuk mencatat pemesanan
lapangan dan pencatatan pembayaran.
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Hasil dan Pembahasan
User membuat akun untuk melakukan pemesanan bumbu dapur yang

diinginkan pada website Sistem Informasi Omset Penjualan Produk di CV PJ
Food. Di halaman utama website tersebut pembeli akan diberikan
berbagai informasi dari mulai pilihan bumbu yang tersedia, informasi
mengenai inovasi olahan bumbu dapur, dan berbagai macam informasi
terkait. Di halaman pemesanan pembeli ada pilihan untuk pembelian
secara langsung melalui website atau Whatsapp.
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Manfaat Penelitian
• Bagi penulis :

➢ Mengembangkan ilmu serta mingkatkan pengetahuan yang telah diperoleh 
selama kuliah di UMSIDA.

➢ Mendapatkan pengalaman akademik dan non-akademik

• Bagi Universitas :

➢ Menambah referensi khususnya yang berhubungan dengan sistem informasi
penjualan .

➢ Pedoman untuk penelitian lebih lanjut.

• Bagi Masyarakat :

➢ Memberikan layanan penjualan tanpa harus dating secara langsung ke lokasi .

• Bagi pabrik cv. pj food :

➢ Memberikan kemudahan dalam melayani pesanan di luar koata .

➢ Meningkatkan pemasaran barang yang ada di cv. Pj food
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