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Yang bertand
Nama Mahasiswa

NIM
Program Studi AManajemen o
Fakuls isnis, Hukum dan Hmu Sosial
DAN - .
Dosen Pembimbing Dr. Supardi, $ E.. MM CSA.CRMP
NIK/NIP 0708 106004
Program Studi - Manajemen
- Bisnis. Hukum dan [Imu Sosial

Fahultas

MENYATAKAN bahwa, karya tulis ilmiah dengan nincian:

Judul - Peminghatan Citra Merek. Kualitas Produk terhadap Tingkat Penjualan Scpatu New
Balance Melalut Loyahitas Pelanggan sebagai Vanabel Inlér\'cniu!! .

Kata Kunci  : Citra Merek, Kualitas Produk, Tingkat Penjualan, Loyalitas Pelanggan

TELAH:
Disesuaikan dengan petunjuk penulisan di Universitas Muhammadiyah Sidoarjo. Berdasarkan

l.
Surat Keputusan Rektor UMSIDA tentang Pedoman Karya Tulis [lmiah Mahasiswa
2. Lolos uji cek hesamaan sesuai ketentuan yang berlaku di Universitas h'iuha:.mnudiynh
Sidoarjo.
SERTA*:

Bertanggung jawab untuk mclakukan publikasi karya tulis ilmiah tersebut ke jurmal
prosiding sesuai ketentuan Surat Keputusan Rektor UMSIDA tentang Pedoman Karyva

'm)

LJ
ilmiah/
V/ Tulis Nmiah Khususnva Lampiran Huruf B.
// Menyerahkan tanggung jawab untuk melakukan publikasi Karya tulis ilmiah tersebut ke
jurnal ilmiah/prosiding sesuai Ketentuan Surat Keputusan Rektor UMSIDA tentang Pedoman

Karya Tulis Ilmiah Khususnya Lampiran Huruf B Kepada Bidang Pengembangan Publikasi
IImiah DRPM UMSIDA.

Demikian pernyataan dari saya, untuk dipergunakan sebagaimana mestinya. Terima Kasih.

Menyetujui,
Dosen Pembimbing

DF. Supardi. S.E.. MM.,CSA..CRMP Iqbal Aprilianto 8
’ ' qbal Aprilianto
NIP. 0708106004 NIM. 192010200320
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PERNVATAAN MENGENAI KARYA TULIS ILMIAI DAN SUMBER INFORMASI SERTA
PELIMPAIAN HAK CII'TA

Dengan ini says menyatahan buliwa karya ilinish tugas okhir saya devgan judul “Peninghatan Cira
Merek, Kualita Produk terhadap Tinpkat Penjunlen Sepuiu New Dalance Melalui L.n_.rtlilul
Pelanggan schagai Vuriabel tntervening™ odalah karya soya dengan arahan dari dosen pembimbing
dan belum disjukan dalan beutuk opapun kepada perguruan tinggl mana pun. Sumber informasi yang
berasal ataw dikutip dan karya yang diterbitkan maupun udak diterbitkan dari penulis lain telah

disebutkan dalam teks dan dicantwnkan dalum Referensi di bogian akhir karya tulis ilmiah tugas akhir
saya inl

Dengan i’ sa}; melimpnhkan hak cipts dari karya tulis saya kepada Universitas Muhammadiyah
Sidoarjo.
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